J Pfednaskal J Prednaska 2

8:00
(# Registrace 8:00 - 9:00
8:30
9:00
& UOvodnislovo 9:00 - 9:30
9:30
@ E-commerce véera, dnes a zitra - v kontextu a ¢islech ﬂ Ako vytvorit kreativnu stratégiu pre e-shop
i
10:00 —
' Vztah se zakaznikem jako kli¢ k Gspéchu | ’ Velky test CZ[SK e-shopt: Jak komunikuji se zdkazniky a v éem nejéastéji chybuji
u' T
10:30
@ Piestavka na kavu 10:30 - 11:00
11:00 . P
I'-' ::Ioec_n;::‘:;s:;ancl a simulanti: Jak dobre znate sve produkty @ Nebojujte cenou, prodévejte emocemi
11:30
@-\ Dlilezitost produktovych dat: V éem ndm poméhaji a jak na né? a Nejvétsi ceska studie zaméfFena na slevy a jejich pouziti v e-shopech.
12:00
Y{ obédova prestavka 12:00 - 13:00
12:30
13:00
e Doing Things Differently: How Risky Choices Paid Off in Hard Times 3 3 must-have véci pro Gspésnou sezénu: Jak vytézit Vanoce na maximum?
13:30
§ 5\ Akosme po 4rokoch zaéali od zaciatku E-shopper barometer - Nahliadnutie do mysle online zakaznikov
& wy
14:00
@ Piestavka nakavu 14:00 - 14:30
14:30
@ PFibéh e-shopu Véeli Banka: od skromnych zacatkd az po dnesni Gspéch ﬂ Preco je e-shopovy marketing prokrastinacia?
15:00
Budovanie dovery medzi eshopom a zakaznikom: Ako zvysit pocet objednavok? FH Optimalizujte vase kampané na zisk: konec priimérného PNO
O &
15:30
@ Piestavka nakavu 15:30 - 16:00
16:00
% Maximalizujte zisk: 5 krok? pro vice penéz z kazdé objednéavky ? Od napadu k realite: Gspesny e-commerce pribeh pIny inovéacii
16:30
E Ako vytvorit vided, ktoré zarabaja miliény (v online reklame) jﬁ Globélna ambicia: Ako s e-shopom dobit zahraniéné trhy
17:00

? Nezapomenutelnd afterparty 17:00 - 22:00
23:30



