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8:00
(# Registrace 8:00 - 9:00
8:30
9:00
& UOvodnislovo 9:00 - 9:30
9:30
Vztah se zakaznikem jako kli¢ k Gspéchu f H Jak pfekonat pravni nastrahy: Praktické Feseni aktudlnich problému u e-shopt
A TJ'._J«
10:00 -
( =" PFipravte se na budoucnost bez cookies tfetich stran m Kdyz uz krabice nestaci
e " b \s
10:30
@ Piestavka na kavu 10:30 - 11:00
11:00
i Nejcastéjsi chyby pfi expanzi do zahranici ﬁ Jak proménujeme fuckupy ve Vaskach ve vyhodu
11:30
2 PFibéh e-shopu Sportega: Uspésna expanze do zapadni Evropy G Rizeni cashflow s pomoci pokrogilé Business Intelligence
12:00
Y{ obédova prestavka 12:00 - 13:00
12:30
13:00

ﬁ Chovani zakaznik online: Jak a kde vyhledavaji produkty

@ Jak se pripravit s e-shopem na Vanoce?
13:30

ﬁ DulezZitost produktovych dat: V éem nam pomdahgdji a jak na né?

14:00
@ Piestavka nakavu 14:00 - 14:30
14:30
w Vykonnostni marketing je droga a e-shopy jsou fetaci % Od nakupujicich k ambasadoriim: budovéani komunity kolem vaseho e-shopu
15:00
@ Prog¢ je priliSny focus na PPC cesta do pekel ﬂ Velky test CZ[SK e-shopt: Jak komunikuji se zdkazniky a v éem nejéastéji chybuji
15:30
@ Piestavka nakavu 15:30 - 16:00
16:00
T CX jako novéa konkurenéni vyhoda: zaénéte ve 3 krocich a Nejvétsi ceska studie zaméfFena na slevy a jejich pouziti v e-shopech.
16:30
ii Jak znalost znacky ovliviuje trzby 0 Budovéani znacky s Tomasem Arsovem
17:00

? Nezapomenutelnd afterparty 17:00 - 22:00
23:30



